
Parish Sharing: Microlending in Limonade, Haiti 
 

     At the end of October, I joined fellow St. Nicholas parishioners Michael Doyle and John Sweeney, along with 
members of St. Bartholomew Church from Columbus, Indiana, on a very moving trip to our sister parish of St. Anne 
in Limonade, Haiti.  For Michael and me, this was our first trip to Haiti.  I had been looking forward to making this 
journey ever since I became actively involved in our parish Sharing Committee.  I especially wanted to meet students 
in our scholarship program, and to learn more about the microlending program that we started through the Social 
Justice Fund of the St. Nicholas capital campaign. 
     In fact our microlending and scholarship programs are truly linked.  Chancy Jacques, the dynamic, articulate local 
organizer of the microlending groups, is a graduate of our parish scholarship program.  Chancy was recruited by our 
local partner, KOFIP, a Haitian microfinance organization with long experience in helping the poorest Haitians.  KO-
FIP relies upon community organizing, first training leaders such as Chancy, who in turn inspires members of the 
community to come together in “mutuals of solidarity” or MUSOs. 
     In the Limonade area, Chancy has organized 20 MUSOs of about 20-30 members each.  Another 10 groups have 
been organized in the town of Limbe, about an hour away.  This past June, using funds that were previously ear-
marked for Haiti, St. Nicholas sent an additional $6,000 to KOFIP to make outside loans to the MUSOs.  Hundreds 
of MUSO members applied for these loans, but only 43 members could receive funds.  Each loan was for 5,000 
gourdes ($128) for 5 months at a 3% monthly interest rate.  Because the members are so committed to the program, 
all of these loans have now been repaid 100%, with interest, despite the terrible economic conditions in Haiti, and a 
new round of loans will soon begin. 
     Michael Doyle and I had the chance to visit the center of Limonade on market day, which was unlike anything I 
had ever seen.  Because there are few if any jobs in Limonade, selling goods on market days (Wednesday and Satur-
day) is the only way to earn money, and the key to economic survival.  Members of the MUSOs are using their loans 
to buy a variety of things to sell in the market, such as wood for charcoal, gas, books, and beauty products. 
     MUSO member Luchmel Guerrier wanted me to know this about the program: “Mutuals are the key to the devel-
opment of poor people.  This is why I give all of my energy to this.  Following the training I received, I helped many 
other mutuals to start working.”  At the same time, Luchmel emphasized that there is a tremendous need for addi-
tional outside loans.  The amounts that MUSO members can contribute themselves is just too small to meet their 
needs for funds.      
     It was truly inspiring for me to see the dedication of the group members such as Luchmel, and I was very glad that 
St. Nicholas is giving people this sustainable opportunity to help themselves and each other.   

— Rosalie Selinger Murphy 

Rosalie with MUSO members in Limonade 
This was market day in Limonade. Therefore, many women were absent. 

______________________________________________________________________________ 

Rosalie con miembros de MUSO en Limonade. Esta fue tomada el día del 
mercado, muchas de las mujeres estaban ausentes. 

About the Mutuals of 
Solidarity  
 
Each mutual of solidarity 
(MUSO) is self-governed, 
and members have been 
trained in a color-coded 
accounting system. Each 
member gives 200 gourdes 
($5) per month into a green 
box and a small agreed upon 
amount into a red box. When 
sufficient funds in the green 
box are accumulated, the 
funds are loaned to 
members for 3 months, at an 
interest rate of 3% per 
month. Red box funds are 
used for emergencies and 
are not intended to be 
repaid.  When a group has 
been successfully operating 
for a period of time, the 
group can begin using a blue 
box, which is used to 
administer funds that may be 
received through loans from 
outside. 



Parroquias Compartidas: Micro-prestamos en Limonade, Haití 
 

     Al final de Octubre, me uní con otros feligreses de San 
Nicolás, Michael Doyle y John Sweeney, y algunos miembros de la 
iglesia San Bartolomé de Columbus, Indiana, para un viaje 
conmovedor a nuestra parroquia hermana de Santa Ana ubicada 
en Limonade, Haití. Para Michael y yo, este es nuestro primer viaje 
a Haití. Yo estaba ansiosa por hacer este viaje desde que empecé a 
participar en el Comité de Compartir. Especialmente quería 
conocer  estudiantes en nuestro programa de becas, y aprender 
más acerca del programa de micro-prestamos que empezamos a 
través del Fondo de Justicia Social en la campaña capital de San 
Nicolás.  
     De hecho, nuestros programas de beca y micro-prestamos 
están unidos. Chancy Jaques, la dinámica, articulada organizadora 
local de los grupos micro-prestamistas, es graduada de nuestro 
programa de becas de la parroquia. Chancy fue reclutada por parte 
de nuestro compañero local, KOPIF, una organización de micro-
finanzas Haitiana con mucha experiencia en ayudar a los Haitianos 
más pobres. KOPIF cuenta con organizar la comunidad, primero 
entrenando lideres como Chancy, que después inspiran miembros 
de la comunidad para que se unan en “solidaridad mutua” o 
MUSO’s.  
     En el área de Limonade, Chancy ha organizado 20 MUSOs con 
20-30 miembros cada uno. Otros 10 grupos han sido organizados 
en el pueblo de Limbe, como a una hora de distancia. Este junio 
pasado, usando fondos que previamente habían sido marcados para 
Haití, San Nicolás mando $6,000 adicionales a KOPIF para que hicieran préstamos a los MUSOs. Cientos 
miembros de MUSO aplicaron para estos prestamos pero solo 43 miembros pudieron recibir fondos. Cada 
préstamo era por 5,000 gourdes ($128 dólares) por 5 meses a un interés mensual de 3%. Porque los miembros 
están tan comprometidos al programa, todos estos préstamos han sido pagados 100% con intereses, a pesar de 
las terribles condiciones económicas en Haití, y una nueva ronda de préstamos empezara pronto.  

     Michael Doyle y yo hemos tenido la oportunidad de visitar el centro de Limonade 
durante el día de mercado, que fue algo como nunca había visto antes. Debido a que 
hay pocos trabajos en Limonade, vendiendo productos el día del mercado (Miércoles 
y Sábado) es la única forma de ganar dinero, y la clave para que sobreviva la 
economía. Miembros de los MUSOs están usando los préstamos para comprar una 
variedad de cosas que venden en el mercado, como leña para carbón, gas, libros, y 
productos de belleza. 
     Luchmel Gurrier, miembro de MUSO, quería que yo supiera esto acerca del 
programa: “Cooperación Mutua es la clave para el desarrollo de la gente pobre. Por 
eso le doy toda mi energía a esto. Después del entrenamiento que recibí, ayude a 
empezar a trabajar muchas otras cooperaciones mutuas.” Al mismo tiempo, 
Luchmel enfatiza que hay una necesidad tremenda para préstamos adicionales. Las 
cantidades que los miembros de MUSO pueden contribuir son muy poco para 
alcanzar su necesidad para fondos. 
     Fue una gran inspiración para mi el ver la dedicación de miembros del grupo 
como Luchmel, y estoy muy contenta que San Nicolás le esta dando a esta gente la 
oportunidad de ayudarse a ellos mismos y el uno al otro.  

    — Rosalie Selinger Murphy  
 
 

Día de mercado en Limonade. 

Información sobre la 
Solidaridad Mutua 
 
Cada solidaridad mutua 
(MUSO) es su propio 
gobierno, y miembros han 
sido entrenados en un 
sistema de cuentas usando 
varios colores. Cada 
miembro da 200 gourdes ($5 
dólares) al mes para la caja 
verde y una cantidad 
pequeña, previamente 
acordada, para la caja roja. 
Cuando se acumulan 
suficientes fondos en la caja 
verde, se les prestan los 
fondos a los miembros por 3 
meses, a un interés de 3% 
mensualmente. Los fondos 
de la caja roja se usan para 
emergencias y estos no se 
tienen que devolver. Cuando 
un grupo tiene ya tiempo 
operando con éxito, el grupo 
puede empezar a usar una 
caja azul, que es para 
administrar fondos que se 
hayan recibido por 
préstamos del exterior. 


